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Materiat prasowy
GLS Poland upraszcza eksport do Wielkiej Brytanii

Nowe rozwigzanie zwieksza bezpieczenstwo sprzedazy i eliminuje ryzyko
nieprzewidzianych kosztéw

Wielka Brytania pozostaje jednym z kluczowych kierunkéw eksportowych dla polskich firm,
jednak realia po Brexicie sprawity, ze sprzedaz na rynek brytyjski stata sie bardziej
wymagajaca pod wzgledem formalnym i operacyjnym. Odprawy celne, naleznosci
importowe oraz ryzyko zwigzane z rozliczeniami po stronie odbiorcy powodujgq, ze wiele
przedsiebiorstw nadal ostroznie podchodzi do rozwijania sprzedazy do UK.

W odpowiedzi na te wyzwania GLS Poland wdraza rozwigzanie oparte na modelu
Incoterms®25, ktore pozwala firmom lepiej kontrolowac proces eksportowy, ograniczac
ryzyko finansowe oraz zwiekszac¢ przewidywalnos$¢ dostaw do Wielkiej Brytanii.

~Wielka Brytania nadal jest bardzo atrakcyjnym rynkiem dla polskich eksporteréw,
ale po Brexicie firmy oczekujg przede wszystkim bezpieczenstwa i przewidywalnosci catego
procesu dostawy. Naszym celem bylo stworzenie rozwigzania, ktore zdejmie z klientéw
ryzyko zwigzane z naleznosciami celno-podatkowymi i uprosci eksport zaréwno po stronie
nadawcy, jak i odbiorcy” - méwi Piotr Sawicki, Manager Customs, GLS International.

Eksport do UK bez ryzyka nieoptaconych naleznosci

Model Incoterms®25 dostepny w GLS Poland opiera sie na formule DAP z zabezpieczeniem
ptatnosci naleznosci celno-podatkowych jeszcze przed wysytkg przesytki do Wielkiej
Brytanii. System automatycznie wylicza VAT, cto oraz optate administracyjng, a odbiorca
otrzymuje bezpieczny link do ptatnosci online. Dzieki temu zna petny koszt dostawy jeszcze
przed doreczeniem przesytki.

Do momentu optacenia naleznosci paczka pozostaje w Polsce. Jesli odbiorca nie dokona
ptatnosci, przesytka wraca do nadawcy bez obcigzania go kosztami celno-podatkowymi.

»Jednym z najwiekszych probleméw w eksporcie do Wielkiej Brytanii jest dzi$ brak kontroli
nad procesem po odprawie importowej i ryzyko przeniesienia kosztéow na nadawce.
Incoterms®25 eliminuje ten problem, poniewaz przesytka trafia do UK dopiero
po potwierdzeniu ptatnosci naleznosci przez odbiorce” — podkresla Piotr Sawicki.

Automatyzacja procesu i wieksza przejrzystosé dla odbiorcy

Rozwigzanie zostato zaprojektowane tak, aby maksymalnie uprosci¢c komunikacje
i zwiekszy¢ komfort odbiorcy. Po wprowadzeniu danych przesytki system automatycznie
oblicza naleznosci importowe, a odbiorca otrzymuje wiadomos$¢ e-mail z doktadng kwotg
do zaptaty oraz linkiem do ptatnosci. W przypadku braku pfatnosci uruchamiany
jest system przypomnien obejmujacy wiadomosci e-mail i SMS.
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Po dokonaniu ptatnosci odbiorca otrzymuje potwierdzenie, dostep do trackingu
oraz dodatkowe informacje dotyczace przesytki. Dopiero wtedy paczka kierowana
jest do Wielkiej Brytanii i przechodzi odprawe importowa.

»Firmy sprzedajgace do UK potrzebuja dzis nie tylko sprawnego operatora logistycznego, ale
takze partnera, ktéry rozumie specyfike proceséw celnych po Brexicie. Automatyzacja
komunikacji, transparentnos$¢ kosztéw i mozliwo$s¢ monitorowania procesu end-to-end
znaczaco ograniczajg liczbe problemdw operacyjnych i reklamacji” - dodaje Piotr Sawicki.

Rozwiazanie dla firm rozwijajacych sprzedaz do UK

Incoterms®25 jest przeznaczony przede wszystkim dla firm realizujacych sprzedaz B2C
oraz B2B do Wielkiej Brytanii w sytuacjach, gdy odbiorca nie posiada brytyjskiego PVA,
nie korzysta z odroczonych ptatnosci DDA lub nie chce samodzielnie zajmowac sie
formalnosciami celnymi. Rozwigzanie obejmuje przesytki o wartosci powyzej 135 GBP.

GLS Poland podkresla, ze w obecnych realiach eksportowych kluczowe znaczenie maja
przewidywalnos$¢ procesu, bezpieczenstwo przesytki oraz sprawna komunikacja z odbiorca.

»~Dzisiaj o wyborze operatora logistycznego decyduje nie tylko sama dostawa, ale réwniez
jakos$¢ catego procesu i poziom kontroli nad przesytkg. Chcemy wspieraé polskie firmy
w rozwoju sprzedazy na rynku brytyjskim, oferujac rozwigzania, ktére realnie ograniczajq
ryzyko operacyjne po Brexicie” - podsumowuje Piotr Sawicki.

Kontakt dla mediéw

Malgorzata Markowska, GLS Poland
E-mail: malgorzata.markowska@gls-poland.com
Telefon: +48 695 354 791

Joanna Stebel
E-mail: joanna.stebel@prcalling.pl
Telefon: +48 790 574 757

O Grupie GLS

Grupa GLS jest jednym z najwiekszych niezaleznych dostawcow ustug kurierskich w Europie,
z rozwinietg aktywng obecnoscig w prawie wszystkich krajach kontynentu. W ramach sieci spétek
zaleznych, dziata réwniez w Kanadzie i na Zachodnim Wybrzezu USA. Kazdego dnia pozwala to GLS
sprawnie dostarcza¢ klientom i spotecznosciom miliony paczek i zwigzanych z nimi historii. Swojg
siecig GLS zarzadza proaktywnie - rynki, na ktérych dziata, taczy w sposéb elastyczny i zwinny,
reagujac na ich szybkie zmiany i dynamike. Firma jest dumna z tego, ze zapewnia swoim klientom
wysokiej jakosci ustugi w ponad 40 krajach. Sie¢ GLS sktada sie z ponad 120 centrow
dystrybucyjnych, ponad 1,6 tys. filii, ponad 36,6 tys. pojazdéw odpowiadajgcych za ostatni etap
dostawy i 6,5 tys. samochoddéw liniowych. Gwarantuje to doskonatg elastycznos¢ i zwiekszony zasieg
dziatania. W latach 2023/2024 Grupa GLS wygenerowata rekordowe przychody w wysokosci
5,6 miliardow euro, dostarczajac 905 milionéw paczek na wszystkich obstugiwanych rynkach. Wiecej
informacji na stronie gls-group.com.
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